Welches Szenario skizzieren

Sie, Dr. Terberger?

Katag-Vorstand Dr. Daniel Terberger iiber
Limitplanung und die Renaissance biirgerlicher Werte

Unser Szenario ist vorsichtig
angelegt, aber keineswegs
depressiv. Wihrend manche Mo-
dehindler zwischen Minus 5 und
Minus 10% planen, wollen wir
das Minus nicht gleich in die Pla-
nung aufnehmen. Wir versu-
chen also unsere Limitplanung
auf Pari bis maximal Minus 3%
hin anzulegen und iiber hohe
NOS- oder Flash-Platzierungen
auszugleichen. Liuft es drauflen
gut, dann kann man iiber NOS
und Flash weitere Kaufkraft ab-
schopfen. Lieber also ein Stiick
optimistischer planen, um den
Umsatz herbeizufithren. Bei der

Kostenplanung hingegen darf
man ruhig ein Stiickchen vor-
sichtiger rangehen.

Inhaltlich ist die Tendenz zu
mehr Wert und Qualitit zwar
kein brettharter Fakt. Aber auch
wir Dbeobachten dieses Phino-
men, das neudeutsch gerne ,Sus-
tainability’ genannt wird. Or-
dentliche Qualitit zu einem or-
dentlichen Preis-/Leistungsver-
hilinis — das scheint mir neuer
Trend zu sein. Es geht zuriick zu
biirgerlichen Tugenden und da-
mit zu Marken und Produkten,
die fiir Qualitiit stehen und nicht
nur fiir Marketing.”

(Quelle: TextilWirtschaft v. 28.05.2009)




